








02Открытие форума
Приветственное слово организатора.

03
Стереотипы и реалии государственного 
заказа. Реальная эффективность участия в 
электронных закупках. Доступные объемы 
контрактов. Объемы сделок на рынке.

Как построить эффективный 
тендерный отдел. Структура отдела, 
функционал сотрудников, 
распределение задач.

05

06
Законодательные изменения 
44-Ф3 и 223-Ф3. Важные изменения
в тендерном законодательстве, 
требующие особого внимания 
участников. Ответственность 
за нарушения заказчика и 
поставщика.поставщика.

Методы повышения эффективности 
тендерного отдела
Определение эффективности отдела. Маркеры 
для руководителя по контролю качества работы 
специалистов. Средства контроля. Варианты 
мотивации персонала. Способы повышения 
эффективности.

07

Тендерный специалист или CRM
Технические аспекты успешной 
работы на рынке электронных закупок

08
Заточка в закупках - непреодолимое 
препятствие или низкая 
квалификация тендерных специалистов?
Как распознать тендерную документацию со сговором.
Виды заточек: техническая, логическая и т.д. 
Как правильно подготовить техдокументацию, чтобы 
ее допустили к закупкам?ее допустили к закупкам?

09
Защита интересов в ФАС и суде
Как успешно обжаловать в ФАС и суде 
незаконные действия заказчика? Тендерный 
юрист или юрист общей практики: различия, 
задачи, компетенции. Методы и виды 
взаимодействия с ФАС и судами.

10
Тендеры без конкуренции
Как найти скрытые заказчиками лоты и 
стать их единственным участником?

11

Закрытие Форума

ПРОГРАММА                              МЕРОПРИЯТИЯ
Для участников всех тарифов



КОНТАЛЕВ АНДРЕЙ

Директор юридического департамента АУЗ.
Кандидат юридических наук. Выиграл более 1500 Кандидат юридических наук. Выиграл более 1500 
дел по жалобам в ФАС на нарушение тендерных 
процедур. Сформировал более 25 000 писем и 
обращений в контролирующие и судебные органы в 
сфере электронных закупок. Имеет в активе более 
500 командировок в контролирующие и судебные 
органы в различных регионах России. Выиграл для 
участника закупочных процедур самое крупное дело участника закупочных процедур самое крупное дело 
стоимостью в 1,5 млрд рублей. Общая сумма 
выигранных дел - 7,5 млрд рублей.

ЛЕЖНЁВ АЛЕКСАНДР

Директор департамента технического 
регламента АУЗ.
12 лет в сфере закупок. Под его руководством 
разработано более 4000 документов (форма 2),
позволяющих участникам закупок пройти 
предварительный отбор со стороны заказчиков. 
Средняя степень допуска к торгам на уровне 92%.
Инициатор благотворительных мероприятий на Инициатор благотворительных мероприятий на 
тендерном рынке, позволящих получить услуги АУЗ 
со стороны субъектов малого предпринимательства.

ПОСТНИКОВ СЕРГЕЙ

Директор учебного центра АУЗ.
Эксперт по обучению и повышению квалификации Эксперт по обучению и повышению квалификации 
участников рынка электронных закупок. Разработал 
48 образовательных программ, нацеленных на 
повышение качества работы тендерных 
специалистов. За последние 8 лет провел более 1200 
учебных занятий общей продолжительностью 6800 
часов. Подготовил более 7000 специалистов, 
включая 1500 директоров государственных включая 1500 директоров государственных 
учреждений и частных компаний.

ДРЁМОВ СЕРГЕЙ

Директор направления по оценке изменений 
законодательства АУЗ.
Ведущий эксперт по российскому тендерному Ведущий эксперт по российскому тендерному 
законодательству, автор ряда законодательных 
инициатив. Преподаватель спецкурсов по 
изменениям в 44-Ф3 и 223 - Ф3, самостоятельно 
внедривший на рынке десятки уникальных 
программ обучения по коммерческим и 
государственным закупкам. Разработчик 
эффективной системы, позволяющей с высокой эффективной системы, позволяющей с высокой 
степенью вероятности выигрывать торги. 
Разработчик регламентов и положений о закупках, 
типовых документаций по проведению закупок.

Перед вами выступят ведущие спикеры тендерного рынка, 
имеющие до 15 лет опыта в сфере государственных и 
коммерческих электронных закупок. За последний год спикеры 
АУЗ оставили более 500 комментариев в российских средствах 
массовой информации.

ФОРУМА
СПИКЕРЫ
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